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「Fusion Edition for  e セールスマネージャー & desknet’s(デスクネッツ)」 

仮想化テクノロジーを利用した SaaS 連携ソリューションを提供 
 

 
 ソフトブレーン株式会社（本社：東京港区、代表 秋山真咲）、株式会社ネオジャパン（本社：

神奈川県横浜市、代表 齋藤 晶議）、株式会社センク（本社：東京都新宿区、代表 横田剛

直）は、ソフトブレーンが提供する SFA ソフト「e セールスマネージャー」と、ネオジャパンが提

供する国内 220 万人以上のユーザーを持つグループウェア「desknet’s」を、センクが、同社の

仮想化統合プラットフォーム上で稼動し、シングルサインオンやデータ連携による統合化され

た新サービス『SaaS 型・営業戦略支援ソリューション：Fusion Edition for e セールスマネー

ジャー & desknet’s』として提供いたします。 
 
 本システムの特徴は、SFA「e セールスマネージャー」とグループウェア「desknet’s」をセンク

が両社から OEM 供給を受けてインテグレーションし、仮想化技術により同一プラットフォーム

上で直接連動する業界初の統合サービスであるという点です。そして、会社・顧客情報やスケ

ジュール情報、ToDo リストなどの各機能においてデータ連携させ、それぞれのソフトウェアの

特長は活かしつつ、全社的な情報共有と営業情報・経営情報の統合管理をシームレスに行う

ことが可能となるという点にあります。 
また一方で、仮想化技術、SaaSモデルをフルに活用することで、企業のIT資源の集約を進

めCO2を削減し、地球環境に配慮したサービスを実現することを目指しています。 
 

 センクは、仮想化ミドルウェアの VMware やユーティリティコンピューティングのイージェネラ

などを駆使し、データセンターの統合や移設などの SI サービスを提供しておりますが、本年度

よりソリューションビジネス部門を立ち上げ、「e セールスマネージャー」の販売を中心に営業展

開を行っています。 
その中で、多くの顧客から SFA での営業部門内情報共有だけではなく、グループウェアと

連動することで全社的な情報共有を可能にしたり、顧客情報・案件情報を部門間で共有化し、

効率的に事業に取り組んでいきたいというニーズを多くいただくようになりました。 
そこで、機能面もさることながら導入から運用までに至るコンサルティングを中心に組織営業



構築のノウハウで実績を上げ、顧客企業の業績に貢献してきた「e セールスマネージャー」と業

界トップクラスの評価、実績を持つグループウェア「desknet's」との連動を行うことにより、営業

部門の情報共有に留まらず、全社情報共有と組織営業の構築を計画から導入、運用まで総

合的なサービス、サポートを提供すべく、今回の 3 社の協業に至りました。 
 
さらにセンクは、中小・中堅企業向けには業界や業種・業態、利用規模などを考慮した「業

種業界別のテンプレート」を当初 36 業種準備いたします。不動産・生命保険・食品卸・証券・

生保・自動車販売・広告代理・ビルメンテナンス・コンテルタント・情報サービスなど、短期間で

確実な導入を支援し、随時テンプレートを追加いたします。 
また、中堅・大手企業向けには、カスタマイズ等の個別要件にも柔軟に対応し、ソフトブレー

ンとネオジャパンの提携体制のもとで提供・販売・サポートをしてまいります。 
 
本サービスはセンクより、SaaS モデルとして１ユーザー月額 6,300 円(税込)(＊)で提供いた

します。2009 年春から随時サービス提供を開始し、初年度 5 億円の売り上げを見込みます。 
 
＊ 12 ヶ月契約 50 ユーザ契約未満の場合の価格です。 
また、「e セールスマネージャー」は、本サービス用にテンプレート化されています。 
 
-------------------------------------------------------------------------------------------------- 
■e セールスマネージャーとは 
・行動管理や結果管理ではなく、営業プロセスのマネージメントを通じて組織的営業効率を高

めます。 
・ソフトウェアではなく、現状調査・コンサルテーション・プロセス設計・ソフトウェア設定・教育・

効果測定などの意識改革のためのサービスパッケージです。 
・ワンパターンではなく、業種業界規模を問わず 1,500 社に導入実績があるソフトウェアエンジ

ンとノウハウをベースに、個々の企業と事業に即した営業改革を実現させます。 
 
■desknet’s とは 
・desknet’s は Web ベースのグループウェアです。受託開発での経験を活かした日本の企業

風土に合ったグループウェアとして 1999 年 2 月より販売を開始、既に 220 万ユーザー以上

（2008 年 7 月末現在）の企業・団体・学校・自治体などに導入されています。 
・Web ベースなので、サーバ以外の設定作業等は必要ありません。これにより、短期間・低コス

トで導入運用開始することが可能です。運用管理の負担を軽減する仕様を多く盛り込んでい

ます。 
 
 



ソフトブレーン株式会社について 
代表者： 代表取締役社長 秋山 真咲  
所在地： 東京都港区港南 1-8-15 W ビル 6 階 
設立 ： 1992 年 6 月 17 日 
URL  ： http://www.softbrain.co.jp/
事業内容： 
非製造部門の業務支援ソリューションの提供 
1. 改革支援ソリューション事業 
2. BPO 事業 
 
株式会社ネオジャパンについて 
会社名： 株式会社ネオジャパン 
代表者： 代表取締役社長 齋藤 晶議 
所在地： 神奈川県横浜市西区みなとみらい 2-2-1 横浜ランドマークタワー10F 
設立 ： 1992 年 2 月 29 日 
URL  ： http://www.neo.co.jp/
事業内容： 
1. Web グループウェア「desknet's」をはじめとするパッケージソフトの開発・販売。 
2. パッケージソフトをベースとしたオンデマンド型 SaaS・ASP サービスの提供。 
3. アプリケーション・システムの企画/設計/開発、ネットワークインフラ構築等、システムにかか

わるあらゆるサービスを統合的に提供しているトータルシステムインテグレータ。 
 
株式会社センクについて 
所在地：東京都新宿区西新宿 3-2-27 オーチュー第 7 ビル 2 階 
代表者：取締役 兼 代表執行役社長 CEO 横田剛直 
設立 ：2001 年 3 月 25 日 
URL  ：http://www.senk.co.jp/
事業内容 
1. IT インフラ（特にサーバ環境）に関する事業 
2. IT システムに関するソリューション事業 
3.IT サービス全般に関するアウトソーシング事業 
会社案内PDF http://senk-sbs.jp/pdf/senk_corporate_profile.pdf
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本件に関する問い合わせ先： 
【製品に関するお問い合わせ先】 
株式会社センク 
ソリューションビジネス部 担当：海外（かいがい）横松（よこまつ） 
TEL：03-5909-1030  email：sales@senk.co.jp
 
【報道関係者お問い合わせ先】 
ソフトブレーン株式会社 
マーケティング＆コミュニケーション部 広報チーム 
TEL：03-6714-2800 emal：press@softbrain.co.jp
 
株式会社ネオジャパン 
マーケティング統括部 担当：小沼(こぬま) 
TEL：045-640-5920  email：dnpress@desknets.com
 
株式会社センク 
社長室 担当：横松（よこまつ） 
TEL：03-5909-1030  email：kouhou@esm-desknets.jp
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