
カバー率ダッシュボードの
確認方法
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カバー率（顧客）
ダッシュボードに表示する顧客の条件を設定します。
条件に当てはまる顧客を対象(母数)として、その顧客一覧や指定日数以内に活動報告のある顧客の割合を表示します。

母数となる顧客の条件を絞り込むことができます。

［経過日数］ ：指定日数以内に訪問できている顧客を接触顧客としてカウントします。
［顧客ランク］ ：顧客で設定している顧客ランクを絞り込みます。
［担当営業］ ：顧客の担当者を絞り込みます。
［担当種別］ ：主担当/主担当でないかで絞り込みます。

顧客ランク、担当営業、
担当種別で絞り込んだ
社数を表示します。

経過日数で指定した日
数以内に活動報告のあ
る顧客数を表示します。

顧客数に対して接触顧
客数の割合を表示しま
す。

担当者別に指定日数以内の訪問状況（社数）を
表示します。
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カバー率（顧客）顧客・案件・活動一覧

条件で絞り込んだ顧客・案件・活動の情報を一覧で表示します。

経過日数で指定した日数以上活動報告が無い顧
客は赤く表示されます。

顧客一覧をクリックすると、その顧客の案件に
絞り込んで表示します。

顧客一覧および案件一覧をクリックすると、そ
の顧客及び案件の活動に絞り込んで表示します。
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カバー率（案件）
ダッシュボードに表示する案件の条件を設定します。
条件に当てはまる案件を母数として、その案件一覧や指定日数以内に活動報告のある案件の割合を表示します。

母数となる案件の条件を絞り込むことができます。

［案件タイプ］ ：案件タイプを絞り込みます。
［進捗状況］ ：案件の進捗状況を絞り込みます。
［担当営業］ ：顧客の担当者を絞り込みます。
［担当種別］ ：主担当/主担当でないかで絞り込みます。
［受注予定金額（下限）］ ：案件の受注予定金額の範囲を絞り込みます。
［受注（予定）日］ ：案件の受注予定日を絞り込みます。

顧客ランク、担当営業、
担当種別で絞り込んだ
案件数を表示します。

60日以内に活動報告の
ある案件数を表示しま
す。

母数となる案件数に対
してフォロー中案件数
の割合を表示します。

担当者別に指定日数以内の訪問状況（社数）を
表示します。
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カバー率（案件）案件・活動一覧

条件で絞り込んだ案件・活動の情報を一覧で表示します。

顧客一覧をクリックすると、その顧客の案件に
絞り込みます。

顧客一覧および案件一覧をクリックすると、そ
の顧客および案件の活動に絞り込みます。




