
商品活動分析・案件予測ダッシュボードの
確認方法
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商品分析
ダッシュボードに表示する活動・商品の条件を設定します。
条件に当てはまる活動・商品を対象(母数)として、頻出する商品の割合を表示します。

母数となる活動・商品の条件を絞り込むことができます。

［担当者］ ：活動の報告者を絞り込みます。
［進捗状況］ ：活動の進捗状況を絞り込みます。
［案件タイプ］ ：案件の案件タイプを絞り込みます。
［訪問日］ ：活動の訪問日にて集計する

日付の範囲を絞り込みます。
［商品カテゴリ］商品のカテゴリを絞り込みます。

絞り込んだ活動のなかで頻出の商品名が
ワードクラウド、円グラフ形式で可視化されます。
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活動×金額分析
ダッシュボードに表示する活動の条件を設定します。
条件に当てはまる活動を対象(母数)として、どの金額帯の案件に対してアプローチできているか可視化します。

母数となる活動の条件を絞り込むことができます。

［担当者］ ：活動の報告者を絞り込みます。
［進捗状況］ ：活動の進捗状況を絞り込みます。
［案件タイプ］ ：活動に紐づく案件の

案件タイプを絞り込みます。

［訪問日］ ：集計する期間を指定します。

受注（予定）金額の大きい
アプローチすべき案件に対して
活動をすることができているか
視覚的に確認をすることができます。
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予測シート
ダッシュボードに表示する案件の条件を設定します。
条件に当てはまる案件を対象(母数)として、案件数や受注（予定）金額の予測、月別の受注（予定）金額の
ボリュームゾーンを表示します。

母数となる顧客の条件を絞り込むことができます。
［部署名］ ：案件の自社担当者の所属部署を絞り込みます。
［社員氏名］ ：案件の自社担当者を絞り込みます。

［受注（予定）日］ ：受注（予定）日の範囲を指定し、絞り込みます。
［進捗状況］ ：案件の進捗状況を絞り込みます。

現時点より未来の集計については
これまでのデータの傾向などに基づき、
予測を立て表示します。

受注（予定）金額の中央値、データの
ばらつき具合を確認できます。




