
顧客カルテダッシュボードの
確認方法
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顧客情報

ダッシュボードに表示する顧客を選択します。

未接触日数は、顧客シート項目「有効接触日」に入
力されている日付と、
本日の日付ベースでの差分によって色が変わります。

▼差分が60日以上の場合

▼差分が30日以上60日未満の場合

▼差分が1日以上30日未満の場合

プルダウンから顧客名を検索し、
ダッシュボード全体で表示される
情報を任意の顧客情報に切り替えて
閲覧可能です。
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基本情報

顧客に登録されている基本情報を一覧で表示します。

顧客に紐づくスケジュールがeセール
スマネージャーのカレンダーに登録
されている場合、直近の予定がこち
らに表示されます。
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ラジオボタンの選択によって、案件一覧と
受注見込グラフを切り替えることができます。

進捗状況と受注（予定）日によって、集計対象と
なるデータを絞り込むことができます。

案件を一覧もしくは受注見込グラフで表示します。
・案件一覧：指定した顧客に紐づく案件を一覧で確認できます。
・受注見込グラフ：案件の集計例として、受注（予定）金額と粗利率を同一グラフ上で確認できます。

案件情報（案件一覧／受注見込グラフ）
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名刺を一覧もしくはヒートマップを表示します。
・名刺一覧：指定した顧客に紐づく名刺を一覧で確認できます。
・名刺獲得ヒートマップ：役職タイプごと、部署タイプごとに、何枚の名刺を獲得しているかを把握できます。

名刺情報（名刺一覧／名刺獲得ヒートマップ）

ラジオボタンの選択によって、名刺一覧と
名刺獲得ヒートマップを切り替えることが
できます。




